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ДДооррооггааяя,,  ККооррооллеевваа!!  
          
Как много всего мы можем сделать для того, чтобы доказать себе, что "Я МОГУ".  
Например, встать в 7 утра, или заняться спортом, заработать кучу денег, или при-
готовить романтический ужин, бросить курить, или начать бегать по утрам, вы-
учить по 100 иностранных слов в день, или начать правильно питаться. Всѐ это 
достижимо каждому из нас. Правда зачастую только один раз. Но зато как мы со-
бой гордимся, ведь мы же начали... В режиме доказательства своей способности 
совершать подвиги мы даже можем повторить их дважды.  
Но вы попробуйте ввести их в свою жизнь навсегда и что? На пятый, шестой раз куда-то вдруг исчезает мо-
тивация. И практически невозможно идти дальше без драйва, который был на старте. И тут-то и стоит та 
самая стена, перед которой стартеры обычно мнутся и дрейфят. Стена, которая становится финальной точ-
кой и новым началом для тех, кто любит начинать только ради самого запала и эмоций, с ним связанных. 
Такие обычно становятся примером для подражания и восхищения "А ведь она смогла!", только большинст-
во обычно так никогда и не перешагивают ту самую стену, каждый раз начиная этот уровень заново. Как в 
компьютерной игре - один выстрел и ты возвращаешься на старт. 
Совершенно новый уровень кроется за барьером, за стеной, которую многие из них никогда не перепрыгнут. 
Истинным достижением является умение продолжать делать то, что начал, тогда, когда нет ни драйва, ни 
мотивации, ни ответа на вопрос "Зачем?" и вокруг куча всяких соблазнов начать что-то новое. Важно по-
нять, что это выбор - жить ради запала или совершенствовать то, где запал давно прошел. А проходить он 
будет всегда- будь то работа, бизнес или чувства, которые давно угасли. Именно здесь проявляется мастер-
ство - не сложить руки там, где казалось бы и ловить больше нечего. А горделивые старты пускай будут 
сказкой и красивой историей для фильма о том, как "я один раз смогла". 
 
P.S.  и еще нужна капля мудрости, чтобы понять, когда действительно игра не стоит свеч и новое начало 
будет самым лучшим выбором.                       

                                                                          

  СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,      ттввоойй    ЛЛииддеерр        ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



  

ККллуубб      ННооввииччккоовв   
(действует постоянно) 

                                         ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::   
                                             
                                Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес?  
  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
 См. условия  конкурсной брошюре. 

Подарок: продукция по специальной цене, 

Калькулятор в стиле МК + значок  

Консультанта 

    

ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

№ ФИО 1 месяц 2 месяц 3 месяц осталось 

1. Бондаренко О. 6 б.е 2 б.е. - 12 б.е. 

2. Дубровская С. 2 б.е. 0 - 18 б.е. 

3. Смолякова И. 2 б.е. 0 - 18 б.е. 

4. Ковальчук Е. 6 б.е. - - 14 б.е. 

 

                                                  ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   

ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::   
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

    

      

  

  

  

  

  

  

  

  

                          

                    Подарок  октября: Поздравляем 

За каждого  новичка   Мириленко Ирину!!! 

Минеральные тени подарок 

На выбор Сухие духи «Беллара» 

ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа    

первого заказа»: 
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: футляр  

Органайзер  



  

    ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  
ффррееййллииннаа      

  
  

  

  ГГааррммаашш  ООккссааннаа    ЖЖееллууддккоовваа    ЮЮллиияя  ТТууиинноовваа  
ССввееттллааннаа  

                  

  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
озитивными фразами: «Вот это да!», «Здорово!», «Ух ты!», «Ну надо же!» 
 
Однако, стоит упомянуть и о том, что фразу «ничего себе» употреблять можно. 
 Если Вы узнали не очень приятную новость или очень неприятную новость, то  
можно смело восклицать «Ничего себе!». Как раз фразы «Надо же!» и  
«Вот это  да!» в таких ситуациях будут действовать прямо противоположно.  
Учитесь употреблять выражения правильно! 
 
Очень похоже работает и произнесение фразу «Не за что!", в ответ на  
благодарность: «Спасибо! (Спаси Бог!). А ведь многие часто отвечают на это 
 «Не за что!», т.е. не за что нас спасать? Понаблюдайте за собой и  
обязательно отвечайте на благодарность: «Пожалуйста!» или  

«И вам всего хорошего!» 
 

Помните: мы живем так, как мыслим и говорим!  
  

- 

 



ПРИТЧА  
 
Однажды человек посадил розу, искренне за ней ухаживал, поливал ее. И 
прежде чем она расцвела, он осмотрел еѐ. Он увидел бутон, который скоро 
должен был раскрыться, также он заметил на стебле шипы, и подумал: «Как 
из растения с множеством колючих шипов может вырасти красивый цветок?» 
Опечаленный этой мыслью, он забросил поливать розу, и цветок погиб непо-
средственно перед тем как расцвести. 
 
Внутри каждой души есть Роза. Все божественные качества установлены в 
нас с рождения, они растут посреди шипов из наших ошибок. Многие из нас 
смотрят на себя и видят только эти шипы, дефекты. Мы отчаиваемся, думая, 
что ничего хорошего не может произойти из нас. 
 
Одна из величайших наград, которой может обладать человек – способность 
пробраться сквозь колючки и шипы другого и найти внутри его Розу. Это одно 
из свойств Любви… видеть человека, знать его ошибки и не прогонять его из 
своей жизни, уважая благородство, которое есть в его душе. 
 
Помогайте другим понять, что они могут преодолеть свои ошибки. Если пока-
зать им эту «Розу» в них, они преодолеют свои шипы. Только тогда они будут 
постоянно цвести… 

 
Хозяину магазина часто предлагали снизить цены, чтобы увеличить количест-
во покупателей. Но он всегда отказывался, говоря, что от этого будет стра-
дать качество желаний. Когда у хозяина спрашивали, не боится ли он разо-
риться, то он качал головой и отвечал, что во все времена будут находиться 
смельчаки, которые готовы рисковать и менять свою жизнь, отказываться от 
привычной и предсказуемой жизни, способные поверить в себя и в свои же-
лания, имеющие силы и средства для того, чтобы оплатить исполнение своих 

желаний. 
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СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
ВВиишшнняяккоовваа    ААннннаа  2233//0066  

  

  
  

  
 

 
 
 

 
Почаще заплывайте за 

буйки своих страхов и не-
уверенности, ведь прямо 
за ними вас ждет огром-

ный, безбрежный океан но-
вых целей, возможностей 

и достижений.  



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


