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ДДооррооггииее,,  ККооррооллееввыы!!  
 

 Я хочу затронуть важную тему, которая объединяет нас всех 

- это красота. Наше тело - это дом для души и он должен быть 

красивым, чтобы душе в нем было уютно! Как Консультанты по 

красоте, мы сами должны представлять собой образец ухожен-

ности и безупречности.  
 

По статистике, в среднем, женщина потребляет косметики на 12 000 гр. год, что 

составляет около 1000 гр. в месяц. Если перевести это на базовые единицы, получит-

ся продукции примерно на 2 б.е. в месяц! Это тот необходимый минимум для оплаты 

своей красоты, чтобы не пришлось однажды ее оплакивать! Консультанты, разме-

щающие заказы на 1 б.е. раз в полгода, тратят на красоту 1040 гр. в год! Думаю, вы 

понимаете, что такие женщины представляют собой довольно жалкое зрелище…  
 

Весь мир знает, что украинские женщины самые красивые! Но, как отмечают не-

которые мужчины, при этом у нас может отсутствовать стиль и ухоженность! А если 

говорить о француженках, например! Бытует мнение, что, в целом, француженки са-

мые ухоженные, так как занимаются уходом за собой много и на регулярной основе! 

А украинские женщины жертвенны и живут исключительно интересами мужа и де-

тей, экономя на себе…  
 

Финал такого невнимательного отношения к себе предсказуем - страна занимает 

лидирующее место по разводам в мире! Когда женщина перестает ухаживать за со-

бой, то ее мужчина охотно ухаживает за другими…  

 

Женщины, выглядящие неухожено, как правило, даже не подозревают о том, что 

для всех окружающих очевидно, сколько они стоят! Более того, дешевая косметика, 

даже в большом количестве, не перестает дешево выглядеть на лице!  

 

Продукция компании настолько великолепна, что надо быть очень нечувстви-

тельной, чтобы не хотеть ее использовать! Когда у Консультанта «Мэри Кэй» есть 

лучшее, проверенное экспертами, да и еще по очень выгодной цене, (плюс подарки, 

подарки, подарки…) и при этом она покупает косметику другой марки, подозри-

тельного качества, платя за этого «кота в мешке» такие же деньги, как Консультант 

за продукцию «Мэри Кэй», то понимаешь, как же мудры миллионеры, которые от-

дают свои предпочтения только лучшим брендам! Поэтому они и миллионеры! 

 

Желаю вам и вашим клиентам выглядеть на милли-

он долларов! 
 

. 

СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,      ттввоойй    ЛЛииддеерр        

                                                                    ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  



  

ККллуубб      ННооввииччккоовв   
(действует постоянно) 

                      ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::  
  
                 

Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес? 

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
 См. условия  конкурсной брошюре. 

Подарок: продукция по специальной цене, 

Калькулятор в стиле МК + значок  

Консультанта 

    

ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

№ ФИО 1 месяц 2 месяц 3 месяц осталось 

1. Бондаренко О. 6 б.е 2 б.е. 0 12 б.е. 

2. Дубровская С. 2 б.е. 0 0 18 б.е. 

3. Смолякова И. 2 б.е. 0 0 18 б.е. 

4. Ковальчук Е. 6 б.е. 2 б.е. - 12 б.е. 

 

                                                  ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   

ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::    
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

    

      

  

  

  

  

  

  

  

  

                    Подарок  ноября: Поздравляем 

За каждого  новичка    

Минеральные тени  

На выбор  

ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа    

первого заказа»: 
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: футляр  

Органайзер  

ККооннккууррсс  ««ККллууббннааяя  жжииззнньь»»  
Войди впервые в клуб: 
4% - подарок ободок из «Далласа»+книга ГО 

8 % - подарок ободок из «Далласа»+блокнот 

12 %-подарок ободок из «Далласа»+стильная ручка для 

успешной Леди 

  

 ККооннккууррсс::    

««ТТввоойй    ССТТААТТУУСС»»  
Условия: поднимись по Лестнице 

Карьеры на ступеньку  выше 

Подарок: Участие в розыгрыше 

лотереи 



                        ППаарраадд  ККооррооллеевв    

                                  ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  ффррееййллииннаа      

      
ТТууиинноовваа  ССввееттллааннаа      ЖЖееллууддккоовваа    ЮЮллиияя  ООллььшшааннссккааяя  ЮЮлляя  

                                                       

ККввааррттааллььнныыйй  ббооннуусс  ППооссттоояяннссттвваа  

Серебряный круг 
Общий объем продаж   

7 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц 

(январь, февраль, март): 

              Золотой  круг 
Общий объем продаж   

17 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(январь, февраль, март): 

Платиновый  круг 
Общий объем продаж   

24 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(январь, февраль, март):  

   

 

                                Гармаш О. Фоменко Е. Вишнякова А. Бурлака Н. Желудкова Ю. Туинова С. 

                            Леонтьева О. Красняк Н. Ольшанская Ю. Литвинова Н. Греджева О. Михайлова М. 

 

 
 

  

 
 

 

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--1100  
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  
1 Желудкова Юлия 7,00 

2. Туинова Светлана  5,37 

3. Ольшанская Юля 5,13 

4. Фоменко Елена   4,15 

5. Леонтьева Ольга  7,00 
 

Твоѐ «нет времени» озна-

чает: другое тебе важнее. 

И в этом нет ничего пло-

хого. Главное, чтобы ты 

осознавал: на важное  

время всегда найдѐтся. 
 

 



 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Сказка про обиду  
 Обида, маленькая зверушка, с виду совсем без-

обидна. При правильном обращении никакого 

вреда не приносит. Если не пытаться еѐ одо-

машнить, обида прекрасно живѐт на воле и ни-

кого не трогает. Но все попытки завладеть ею заканчиваются пла-

чевно… Зверѐк этот маленький и юркий, может случайно попасть в 

тело любого человека. Человек это сразу чувствует. Ему становится 

обидно. Зверѐк начинает кричать человеку: ―Я нечаянно попался! Вы-

пусти меня! Мне здесь темно и страшно! Отпусти!‖ Но человеки 

давно разучились понимать язык животных. Есть такие, которые 

сразу отпускают обиду, пока она маленькая – это лучший способ рас-

прощаться с ней. Но есть такие, которые ни за что не хотят еѐ от-

пускать. Они сразу называют еѐ своею и носятся с ней, как с писаной 

торбой. Постоянно думают о ней, заботятся… А ей всѐ равно не нра-

вится в человеке. Она крутится, ищет выход, но так как у нее всего 

один глаз, да и зрение плохое, сама выход найти не может. Такой вот 

непутѐвый зверѐк. Да и человек тоже… Сжался весь, и ни за что не 

выпускает обиду. А зверѐк-то голодный, кушать хочется – вот и на-

чинает потихоньку кушать, что найдет. И человек чувствует это. То 

там заболит, то здесь… Но не выпускает человек из себя обиду. По-

тому что привык к ней. А она кушает и растѐт… Находит внутри 

человека что-нибудь вкусненькое, присасывается и гложет. Так и го-

ворят: ―Обида гложет‖. И в конце концов прирастает к чему-нибудь 

в теле человека и против своей воли становится его частью. Слабеет 

человек, хворать начинает, а обида внутри продолжает расти… И 

невдомѐк человеку, что только и надо — взять и отпустить обиду! 

Пусть живѐт в своѐ удовольствие! И ей без человека лучше, и человеку 

без неѐ легче живѐтся… Обида — это состояние души. А душа — ко-

лодец, из которого мы пьем. Спокойное восприятие без раздражений и 

обид — дело тренировки и расставления акцентов. И, по сути, мы са-

ми принимаем решение быть обиженными. И когда в очередной раз вы 

захотите обидеться, подумайте: так ли уж приятно жалеть себя и 

быть жертвой? Хищник всегда чувствует слабого и нападает именно 

на него. Не зря в народе говорят: «На обиженных воду возят». От-

пустите обиду, пусть себе бежит! 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
ММоошшккииннаа  ЕЕввггеенниияя  1111//0022  
ФФррооллоовваа  ССввееттллааннаа  1199//0022  
ААннддррииааддии  ЛЛааррииссаа  2233//0022  

  
 

  
  

ППррааввииллоо  2200  ммииннуутт::  
Кто читает полезную книгу хотя 
бы 20 минут в день, не стоит пере-
живать о том, как стать экспер-

том. 
Кто уделяет 20 минут в день уборке 
своего дома, тому не стоит пережи-

вать о беспорядке. 
Кто выделяет 20 минут в день на 

слушание себя и ведения личных за-
писей, тому не стоит беспокоиться 

о недостатке идей. 
Кто занимается спортом 20 минут 
в день, тому не стоит беспокоиться 

о своем здоровье. 
Кто выделяет 20 минут в день на 
улучшение концентрации, тому не 
стоит беспокоиться о творческом 

кризисе. 
Кто находит 20 минут в день, что-
бы выслушать о делах своего мужа 
или жены, не стоит беспокоиться о 

проблемах в отношениях. 
Кто 20 минут в день работает над 
созданием источников дохода, тому 
не нужно переживать о собственном 

финансовом благополучии. 
Кто выделяет 20 минут на отдых, 
не следует опасаться переутомле-

ния и усталости. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


