
  

  

  

  

«Продавать так же достойно, как и покупать».           
ЛЛииддеерр  ББииззннеесс  ГГррууппппыы  ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа                                                                                                                                                

       Всегда рада вашему звонку!                                                                                     

   (067) 96-48-371.                                                                                         

  e-mail: olichka100@yandex.ru  

@ Мой блог: www.yspeshnie.blogspot.com 

@ Мой сайт: www.marykay27.jimdo.com 

Офис №  415    пр-т. Б. Хмельницкого, 70                                                              

 (096) 28-68-586  Неля 

  (098) 24-65-271 Юля                                   

СС  ДДннеемм  ВВллююббллеенннныыхх!!!!!! 
  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

Ты готова получить 12 тысяч гривен годовых, не вкладывая деньги в ненадежные банки? 

Стань участницей уникального Клуба «Отличница». Продавая продукцию на 5 б.е. ежемесячно, 

ты получаешь чистый доход 1000 грн. За год – 12 000! 

Плюс ежемесячные подарки от Компании. 

Плюс ежемесячные подарки от Лидера. Плюс итоговый бонус от Компании каждый квартал. 

Плюс итоговый подарок о ЛБГ по итогам полугодия. 

Плюс эксклюзивный подарок от Компании к 50-тилетию «Мэри Кэй» – кольцо с цирконами  из 

белого золота! Продавай, зарабатывай, получай подарки в Клубе «Отличница»! 
  

  

Выпуск № 43 

ННооввооссттии    ББГГ  №№  001155335511 

февраль 2012 года 

(итоги февраля) 

Эта газета издается в знак   

Благодарности и уважения к Вам! 

                   

http://www.yspeshnie.blogspot.com/


ДДооррооггааяя,,   ККооррооллеевваа!!  

 
Мне важно, ценно и приятно, что ты сейчас читаешь 

эти строки. Значит, тебе не безразлично, что проис-

ходит в нашей Компании. Тебе важны мои обраще-

ния. Вспомни, почему и как ты пришла в нашу Ком-

панию. Зачем подписала соглашение, о чем мечтала, 

что хотела получить?  

Подумай, что ты получила. Может, красивую, ухо-

женную кожу? Может, новый имидж? Может, новые 

знания, может, ощущение, что ты – Женщина!  

Уверена, Компания уже дала тебе многое, но знаю, 

может дать намного больше!   

Я верю в нашу Компанию, в нашу продукцию, наш 

маркетинг-план и в себя. И понимаю, что каждый  

год может стать особенным, если начать делать что-

то новое. То, что еще никогда не делала или делала 

без энтузиазма, или без цели! 

Я предлагаю тебе начать делать две вещи, банальные, 

но дающие 100% результат – продавать и привлекать! 

Может, ты уже пробовала, но считаешь, что: 

– это не для тебя; – это не работает; – это не выгодно; 

– я это уже делала;– (и самое популярное) у меня не 

получится. Может быть, это было правдой, а может, 

были другие причины. Помнишь, гравировку на 

кольце царя Соломона: «Так будет не всегда!». То, 

что не давало результат вчера, сегодня, с новым опы-

том, может, с новой целью, приведет к грандиозным 

достижениям!  
Посмотри, у нас в руках есть лучший инструмент для 

успеха и достижения – великолепная, качественная, 

безопасная, результативная продукция. Конкурсы и 

вызовы от Компании и ЛБГ, призы, подарки, призна-

ние и обучение. Может, ты думала, что все это при-

готовлено не для тебя?  

Представь – все это именно для тебя! 

Начиная с февраля: 

1. назначь и проведи класс 

2. назначь и проведи бизнес-интервью.   

Теперь давай разберемся, зачем тебе это нужно. Про-

ведение класса занимает час времени. Если у тебя 

полноценный класс из 3-х или 5-ти клиентов и одна 

клиентка купила спецпреложение TimeWise (тоник, 

очищение и крем,530 грн); одна – «Волшебный на-

бор» (TimeWise + «Идеальное решение», 680 грн); 

одна – только систему TimeWise (350 грн), то твой 

доход составит 624 грн за час рабочего времени. Вы-

годно? Очень! 2 класса в неделю – это доход 1248 

грн. В месяц ты можешь заработать 4992 грн, про-

водя всего лишь 2 класса в неделю, например, по  

субботам! Ты бы хотела иметь 5000 тысяч допол-

нительного дохода в месяц? 

Уверена, что хотела бы, но 

в голове в тот же миг воз-

никают установки 

(см.выше) и еще несколько 

связанных непосредствен-

но с продажами: – это до-

рого, – некому продавать, 

– никто у меня это не ку-

пит или… 

(впиши свое, что тебе больше нравится). 

Все это лишь установки, действительность совсем 

другая. Если ты очень чего-то хочешь, ты сможешь 

это получить! Да, я согласна, что не у всех сразу все 

получается, но парадокс в том, что пробуют едини-

цы! Попробуй, у тебя может получиться, но ты мо-

жешь так и не узнать об этом, если не попробуешь!  

Теперь поговорим о привлечении. Быть частью Ком-

пании с мировым именем, 50-ти летней историей, 

своей миссией, отношением к людям, используя 

принцип «Золотого правила», – это особая ценность! 

Возможность научиться правильно, ухаживать за со-

бой, узнать все тонкости красоты и успешного имид-

жа – это ценно во все времена, а сегодня в 

особенности. Иметь дополнительный доход – это 

просто необходимость! И все это получает каждый, 

кто выбирает для себя бизнес с нашей Компанией. 

Предлагай женщинам эти возможности, уверена, 

многие это оценят! 

Просто предложи! Попробуй, иначе ты никогда не 

почувствуешь дополнительный доход от Команды. 

 Если твоя команда делает 30 б.е., то  ты получаешь 

доход: 3 человека – 312 грн 

             5 человек – 624 грн 

             8 человек – 936 грн. 

Теперь считаем общий доход в месяц: 

 продажи 4992 + 936 = 5928 грн. 

Такой доход ты можешь иметь, потратив всего 24 

часа в месяц!!! Почти 6 тысяч гривен за 3 рабочих 

дня в месяц! Это реальность! Если ты хочешь полу-

чать такой доход постоянно, то постоянно необходи-

мо делать следующие действия: 

1. Посещать собрания  

2. Проводить классы  

3. Проведение бизнес-интервью 

4. Звонки клиентам и команде. 

Если тебя заинтересовал новый доход и новые воз-

можности, действуй! 

Если у тебя есть вопросы или ты нуждаешься в до-

полнительной информации, я жду твоего звонка! 

Ты достойна всего самого лучшего, и это лучшее 

ждет тебя!

 

СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,        ЛЛииддеерр  ББииззннеесс  --  ГГррууппппыы      ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  
  



Стартовый набор консультанта 
при правильном использовании 

может превратиться в 
бриллианты, машины, 

путешествия. 
Стартовый набор у всех 

одинаковый! 

ККллуубб      ННооввииччккоовв  
(действует постоянно) 

                      ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::  
        1.  Жукова Анна.          (г.о. Леонтьева О.)        2.  Шилина Г.  (г.о. Бурлака Н.)              

Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес? 

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
В течение 30 календар-

ных дней с момента 

оформления –Мини-
склад № 1  
«Класс по уходу за 
кожей» 

В течение 31-60 календар-

ных дней - 

Мини-склад № 2  
«Класс по декоратив-

ной косметике» 

В течение 61-90 календар-

ных дней – 

Мини-склад № 3  
«Класс по ароматам»  

ПОДАРОК:  

продукция  

по специальной 

 цене 

ПОДАРОК:  

продукция по специаль-

ной цене 
+ подарки (см. Брошюру) 

ПОДАРОК: продукция по 
специальной цене + Каль-

кулятор с логотипом Mary 

Kay® и  Набор материалов 

по ароматам 

+ значок Кон-

сультанта 

  Буякова Юлия 

  

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

  

                                                                                                                ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ООттллииччннооее  ССооббррааннииее»»::  
Условия подарок ппооззддррааввлляяеемм 

Посети 4 собрания 

подряд с момента 
подписания Соглашения 

 

Гель скраб для 

тела 

 

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  

««ААккааддееммиияя»»  
Условия: Пройти обучение 

в Школе Красоты 

Подарок:  Сертификат 

Консультанта по красоте 
 

  

        ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа  ппееррввооггоо  

ззааккааззаа»»::  
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: мини набор 

«Бархатные Ручки»  

Карьерный кофе  NEW! 
Бизнес-интервью для новичков и их близких.  

Индивидуальная работа с каждым, выявление по-

требностей, демонстрация видеоматериалов, фото- 

альбомов и наград от Компании. 

Кто может быть участником мероприятия?  

Консультант, его новичок и люди, которых новичок 

хотела бы познакомить с Компанией и Лидером. 

 

Класс для новичков 
с клиентами 

• Ты только пришла в Компанию? 

• Тебя волнует вопрос: где найти клиента? Покупают 

ли нашу косметику? Как правильно продавать? Как 

провести класс и что ответить на возражение? 

Я готова поддержать тебя в начале твоего бизнеса. 

Я сама проведу класс для твоих клиентов. Пригласи 

их на это мероприятие, и ты увидишь — наша косме- 

тика продает себя сама, а бизнес с «Мэри Кэй» прос- 

той и легкий! 

Кто может быть участником мероприятия?  

Консультанты с клиентами последних двух месяцев. 

Ты можешь воспользоваться этой возможностью 
только 1 раз и только в течение первых двух  
месяцев работы! 

                               NEW! 

Стартовый набор консультанта при правильном 
использовании может превратиться в 
бриллианты, машины, путешествия. 

Стартовый набор у всех одинаковый! 



ППаарраадд  ККооррооллеевв    

                                  ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца,  но не менее 16 б.е. 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  ффррееййллииннаа      

            
ДДооввггоошшеейй  ИИррииннаа    ББууррллааккаа  ННеелляя      ККрраасснняякк  ННааддеежжддаа  

                ККооннккууррсс::    ««ККооррооллеевваа  ППррииввллееччеенниияя»»::   
Условие: 3 и более личных   активных   бизнес-партнера в  течение  месяца                                                   

 Подарок:  шмель + подарок с полочки  Лидера 

  
    11  ––яя  ффррееййллииннаа      

ККооррооллеевваа    
ППррииввллееччеенниияя  

  
22  ––яя  ффррееййллииннаа      

         

ББууррллааккаа  ННеелляя  ЭЭттоо  ммеессттоо  ддлляя  ттееббяя!!  УУссоовваа  ММааррггааррииттаа  

  

  

ККооннккууррсс  ««ЗЗооллооттооее    ППооссттоояяннссттввоо»»::  

Условия  подарок  ВВыыззоовв  ппрриинняяллии::   

объем продаж   

4  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая подвеска  

 в стиле 

 «Мери Кей»  

2-й месяц выполнила:    

Красняк Н. 
1-й месяц выполнили:    

Усова М. 

Довгошей И. 

объем продаж   

6  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая подвеска 

Маленькая роза в сти-

ле   

«Мери Кэй»  

  

объем продаж   

8  б.е. шесть месяцев под-

ряд  

Золотое кольцо  

в стиле «Мери Кэй»  

  

объем продаж   

10  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая брошь 

в стиле «Мери Кэй»  

2-й месяц выполнила:    

Бурлака Неля  

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--55    
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  
1 Бурлака Неля 10,03 

2. Довгошей Ирина   5,15 

3. Красняк Надюша  5,11 

4. Усова Маргаритта  5,00 

5. Назаревич Наталья  3,50 
  

ТТООПП  ппоо  ППррииввллееччееннииюю  
1 Бурлака Неля 1 б.п. 

2 Леонтьева Ольга 1 б.п. 

 

Подарки выдаются  

вовремя 

и только на собраниях!!! 
*Кроме иногородних 

 
 

ККллуубб  ««ЗЗооллооттоойй  УУссппеехх»»  
 

Внимание! Февраль – продолжается 

Вызов на получение Супербонуса в 

честь 15-летия «Мэри Кэй» Разместите 

единовременный заказ на 5 и более б.е. в 

течение каждого месяца в период: 

-     С 1 января по 31 октября 2012 года  

            или 

-       Новое! С 1 февраля по 30 ноября 2012        

-                              года 

Соберите всю Эксклюзив-коллекцию 

бонусов Золотого уровня и станьте 

обладательницей Юбилейного кольца 

«Звездное сияние» в честь дня рождения 

Украинского отделения Компании! 

 
 

Вызов приняли: 
Бурлака Неля, 

Довгошей Ирина, 

Красняк Надежда, 

Усова Маргарита, 

Леонтьева Ольга 

 

Присоединяйся к нам! 

 

ККооннккууррсс  ««ДДееввииччнниикк»»  
Условия: сделай в феврале 3 б.е. и более 

Подарок: получаешь признание и право пойти с  

успешными Леди в Боулинг  на девичник в марте 
 

 



ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   
    ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::    
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

  

  

                                                                                                                        ККооннккууррсс  ««ММоояя  ууссппеешшннааяя  ккооммааннддаа»»  
 

 

 

 

 
! 

ССттааттуусснныыйй  ККооннккууррсс  ««ККрраасснныыйй  ппиидджжаакк»» 

Подарок: 80 % скидка при покупке Красного Пиджака   

     +  значок «Красный Пиджак»  

     +  Приветствие на сцене   Национального  Семинара                

     + признание в «Оплесках», новостях Бизнес Группы   

     + золотая подвеска от Лидера 

Условия: 
За три месяца привлечь 

5 новичков  и более 

и выполнить суммарно 

оъем 25 б.е. 

  

ВВыыззоовв  ппоо  ппррииввллееччееннииюю ««УУссппеешшннааяя  ККооммааннддаа»»  

Период действия: 1 февраля - 31 марта 2012 года.  

Пригласите к сотрудничеству с  «Мэри Кэй»  

не менее 3 новых членов Личной Группы, каждая из которых в  

течение периода выполнения Вызова разместит один или  

несколько заказов на общую сумму 5 б.е. 

 и более, и получите в подарок Стильный кошелек (15,5*10 см).   

Пригласите к сотрудничеству с ООО «Мэри Кэй» не менее  

5 новых  членов Личной Группы, каждая из которых в  

течение периода выполнения Вызова 

 разместит один или несколько заказов на общую сумму 5 б.е. и более, и  

получите в подарок Набор из дамской сумочки ( 27*18*7 см) и кошелька. 

                                                ТТааббллииццаа  ккооммииссссииоонннныыхх  ввооззннааггрраажжддеенниийй  
  

  

  

  

  

  

  

                      Подарок в феврале: Поздравляем! 

Собери сервиз «Успеха» Бурлака Нелю 

За каждого  новичка \ 

Вы получаете чашку в стиле МК  

с вдохновляющей надписью!!!  

Условия: Подарок: 

Личная активность каждый месяц 

ТЫ + команда=15 б.е. 

Поздравляем 

Бурлака Нелю 

Зонт в стиле 

Мери Кей 

Продажи вашей команды Клуб 4% Клуб 8% Клуб 12% 

10 б.е. 104 грн 208 грн 312 грн 

15 б.е. 156 грн 312 грн 468 грн 

20 б.е. 208 грн 416 грн 624 грн 

25 б.е. 260 грн 520 грн 780 грн 

30 б.е. 312 грн 624 грн 936 грн 

40 б.е. 416 грн 832 грн 1248 грн 

50 б.е. 520 грн 1040 грн 1560 грн 

ККооннккууррсс  ««ККллууббннааяя  жжииззнньь»»  

Войди впервые в клуб: 

4% - подарок ободок из «Далласа»+книга ГО 

8 % - подарок ободок из «Далласа»+блокнот 

12 %-подарок ободок из «Далласа»+стильная 

ручка для успешной Леди 

  

 ККооннккууррсс::    

««ТТввоойй    ССТТААТТУУСС»»  
Условия: поднимись по Лестнице 

Карьеры на ступеньку  выше 

Подарок: Участие в розыгрыше 

лотереи 

  

ККооннккууррсс  

««ЖЖееммччуужжиинныы  

УУссппееххаа»»  

 

Этап 1: 
Разместить заказ и пригласить 

в Компанию первого в истории 

своего новичка, которая долж-

на разместить активный заказ 

на 2 б.е. и более в месяц подпи-

сания Соглашения. 

Подарок:  

Серьги из  жемчуга 

Этап 2: 
Ваша Группа в течение 

одного месяца впервые должна 

составить не менее 2 активных 

Консультантов. Вам нужно 

сделать заказ от 1 б.е. в этот 

месяц. 

Подарок:  

Браслет из  жемчуга 

Этап 3: 
Ваша Группа в течение 

одного месяца впервые 

должна составить не менее 3 

активных Консультантов. Вам 

нужно разместить заказ на 

сумму 1 б.е. и более. 

Подарок:  

Ожерелье из жемчуга 

Вы можете стать 
обладательницей 
эксклюзивного на- 
бора из сережек, 

браслета и ожерелья, 
выполнив условия 
всех трех Этапов 

программы даже за 

1 месяц! 

 

ККооннккууррсс::  

ППррииззннааннииее  ЛЛууччшшиимм 

Условия: в течении всего Се-

минарского года выполни ус-

ловия Звезды или Красного 

Пиджака или Элита в Красном 

+ оплати Семинар 

Подарок: поездка в вечерних 

нарядах к Красной дорожке на 

лимузине на второй день Се-

минара 
 

    



  ВВееллииккооллееппннааяя  ббооннууссннааяя  ««77--ккаа»»  

1 б.е. 2 б.е. 3 б.е. 4 б.е. 5 б.е. 6 б.е. 7 б.е. 
Ручка в виде 
помады от  

Лидера 

 

Продукция-
сюрприз  
на выбор  
Компании 

 

 

Поход с  
Успешными 

Леди 
 в Боулинг 

на девичник 
 
 

 

Калькулятор 

в стиле МК 

 

 

 

 

 

 

 

+ 

Мышка для 
компьютера в 
виде машинки 

или  
со стразами 

на выбор 
От Лидера 

 

Продукция-
сюрприз  
на выбор  
Компании 

+  

Незаменимая 
дорожная косме-

тичка от 
 Компании 

+  
любой 

Подарок на вы-
бор от Лидера 
 (за 1, 3,4,6 б.е) 

 

 

 
 

Греджева О. 
Боронкина Л. 

Магда В. 
 

Вишнякова А. 
Михайлова М. 
Колесник Т. 
Гармаш О. 
Куринная И. 
Буякова Ю. 
Славова И. 
Назаревич Н. 
Рахманина С. 
Коротаева н. 
Крючкова А. 
Суменкова Л. 

 
 

Назаревич 
Н. 

  
 
Усова М. 
Красняк Н. 
Довгошей И. 

 
 
 

 

 
 
 

Бурлака Неля 
Леонтьева Ольга 

ККввааррттааллььнныыйй  ббооннуусс  ППооссттоояяннссттвваа  
Серебряный круг 

Общий объем продаж   

6 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц 

(январь, февраль, март): 

              Золотой  круг 
Общий объем продаж   

15 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(январь, февраль, март): 

Платиновый  круг 
Общий объем продаж   

21 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(январь, февраль, март):  

\  
 

 

ППррооммеежжууттооччнныыее  ррееззууллььттааттыы  ппееррввооггоо  ппооллууггооддиияя    22001111--22001122      ((ааввггуусстт--яяннввааррьь))  

ППоо  ППррооддаажжаамм  ППоо  ППррииввллееччееннииюю  
11..  Бурлака Неля  8822,,1122  11..  Бурлака Неля  55  бб..пп  

22..  УУссоовваа  ММааррггааррииттаа  2200,,2255  22..  УУссоовваа  ММааррггааррииттаа  22  бб..пп  

33..  ГГааррммаашш  ООккссааннаа  1199,,4466  33..  ЖЖееллууддккоовваа  ЮЮллиияя  11  бб..пп  

44..  ККрраасснняякк    ННааддююшшаа  1199,,3322  44..  ККооллооммииеецц  ККааттяя  11  бб..пп  

55..  ННааззааррееввиичч  ННааттааллььяя  ОО.. 1155,,5500  55..  ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа    1177  бб..пп  

66..  ВВиишшнняяккоовваа  ААннннаа  1133,,2299  ЛЛууччшшииее  ННооввииччккии  

77..  ССууммееннккоовваа  ЕЕллееннаа  1111,,0000  11..  ССууммееннккоовваа  ЕЕллееннаа  1111,,0000  

88..  ККооллььццоовваа  ССввееттллааннаа 99,,4455  22..  ДДууддааннеецц  ЕЕккааттееррииннаа  88,,7711  

99..  РРааххммааннииннаа  ССввееттллааннаа  99,,3388  33..  ББууяяккоовваа  ЮЮллиияя  88,,0000  

1100  ДДууддааннеецц  ЕЕккааттееррииннаа  88,,7711  44..  ММииххааййллоовваа  ММаарриияя  77,,5500  

ППррееттееннддееннттыы::  
Бурлака Н.  Красняк Н.  

Суменкова Е. Буякова Ю.  

Назаревич Н. Леонтьева О.   

Сеглюк И. Гармаш О. Вишнякова А. 

Михайлова М. Славова И. Усова М. 

Назаревич Н. Рахманина С. 

КоротаеваН. Крючкова А. 
 
 
Колесник Т. 

 

 

 



Сказка из жизни  
Жили-были дед и баба, и была у ни одна только курочка Ряба. 

Каждый день несла им ку- рочка одно яичко, но  однаж-

ды снесла не простое, а золотое." Это зна-

чит, что наши хоро- шие дед и  

баба жили очень скромно, и 

так привыкли получать своѐ маленькое  возна-

граждение за свой труд и заботу, что когда жизнь 

предоставила им  шанс, просто не поняли этого. 

Все знают что было дальше.  

"Дед бил, бил -  не разбил, баба била, била - не разбила..."  

То есть они даже не  задумались, что в их жизни произошло что-то но-

вое, и от них требуются  какие-то другие действия. Им представилась 

возможность стать богаче, но они не поняли этого. Они просто про-

должали выполнять одно и то же, не  видя другого пути. 

 Что же произошло дальше? 

 "Мышка бежала, хвостиком махнула, яичко упало и разбилось." 

 Вот так и в жизни: когда мы не хотим или не замечаем возможности 

перемен,  появляется кто-то третий и разбивает наши мечты. Тогда мы 

страдаем и  плачем об утраченном. 

 "Дед плачет, баба плачет, а курочка кудахчет:" Не плачь дед, не плачь 

баба. Я снесу вам другое яичко - не золотое, а простое". 

 Подумайте,  разве не так часто происходит в жизни многих людей. 

Они жалуются на  здоровье, нехватку денег, плохие взаимоотношения. 

Но когда им предлагают  изменить свой привычный уклад, находят 

тысячу причин, чтобы отказаться. 

 Присмотревшись  повнимательнее к тому, что происходит в нашей 

жизни, каждый сможет  заметить, что судьба не раз предоставляла нам 

возможности. Всегда ли мы  их замечаем? 

 А ведь, как правило, любая возможность предполагает  внести какие-

то изменения в наше сознание или стиль жизни. Так стоит ли  

 удивляться, когда пропустив в очередной раз возможность улучшить  

 что-либо в своей жизни, мы получаем всѐ то же "простое, а не золотое  

 яичко". 

 

Февраль первый месяц звездного 
квартала 

 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
  

ССааннииккииддззее  ААннннаа  1111//0022//8866  
ММоошшккииннаа  ЕЕввггеенниияя  1111//0022//8888  

ФФооммииннаа  ООллььггаа  1177//0022//8855  
ФФррооллоовваа  ССввееттллааннаа  1199//0022  

ЖЖееллееззнняякк  ИИррииннаа  2211//0022//7766  
ААннддррииааддии  ЛЛааррииссаа  2233//0022  
ЕЕггоорроовваа  ООллььггаа  2266//0022//8811  

 

 

ШШккооллаа    ККрраассооттыы  
Приглашаем Консультантов всех 

статусов и гостей посетить нашу 

Школу Красоты. 

Благодаря этой Школе Вы шаг за ша-

гом научитесь делать себе макияж – 

естественный, классический, вечер-

ний, узнаете, какие оттенки из деко-
ративной косметики Вам  подходят. 

Школа Красоты – это цикл занятий, 

состоящий из 6 встреч. 

Предварительная  запись. 
Курирует проект Желудкова Юлия 

т. 8 (098) 24-65-271  

  
ИИддееааллььннооее  ввррееммяя  ннииккооггддаа  ннее  ннаа--
ссттууппиитт..  ВВыы  ввссееггддаа  ллииббоо  ссллиишш--

ккоомм  ммооллооддыы,,  ллииббоо  ссллиишшккоомм  
ссттааррыы,,  ллииббоо  ссллиишшккоомм  ззаанняяттыы,,  
ллииббоо  ссллиишшккоомм  ууссттааллии,,  ллииббоо  еещщее  
ччттоо  ннииббууддьь..  ЕЕссллии  ввыы  ппооссттоояянннноо  
ббеессппооккооииттеессьь  оо  ввыыббооррее  ииддееаалльь--
ннооггоо  ммооммееннттаа,,  оонн  ннииккооггддаа  ннее  

ннаассттууппиитт..    
ДДжжееййссоонн  ФФррааййдд  



ДДООХХООДД,,  ККООТТООРРЫЫЙЙ  

ТТЫЫ  ВВЫЫББИИРРААЕЕШШЬЬ  ССААММАА!!  

 Недавно мой банковский агент сделал мне очень выгодное предложение 

(по его мнению): открыть депозитный счет и получать проценты — 20% 

годовых (я подумала — в месяц). Каково же было ее удивление, когда я 

тут же отказалась, объяснив, что это очень мне невыгодно. Она пыталась 

убедить меня. А когда я ответила, что имею 40% ежемесячно, ее удивле-

нию не было предела. И это заставило меня задуматься. Хочу поделиться 

с вами своими мыслями. Я решила начать с 2 б.е., т.е. с 625 грн. (это та 

сумма, с которой может начать бизнес любая девушка). Итак, начнем. 

1 месяц: 625 грн. = 2 б.е. — стоимость продукции для Консультанта. 

1040 грн. — стоимость продукции для клиента. 

Я отниму от розничной стоимости продукции 4% (доставка) и 10% (пода-

рок клиентке) — 14%. 1040 грн. – 14% = 895 грн. 

2 месяц: 

895 грн. = 2,87 б.е. = 1493 грн. 

1003 грн. – 14% = 1284  грн.  

3 месяц: 

1284 грн. = 4,1 б.е. = 2132 грн. 

2132 грн. – 14% = 1834 грн. 

4 месяц: 

1834 грн. = 5,9 б.е. = 3068 грн. 

3068 грн. – 14% = 2638 грн.  

5 месяц: 

2638 грн. = 8,4 б.е. = 4368 грн. 

4368 грн. – 14% = 3757 грн.   

6 месяц: 

3757 грн. = 12 б.е. = 6240 грн. 

6240 грн. – 14% = 5366 грн. 

ИТОГО: 625 грн. превратились в 5366 грн. 

Вам понравились эти расчеты? И это составляет более 800% за полгода! 

(При условии, что вы не будете брать денег из оборота). 

Так могло заинтересовать меня предложение банковского агента? Вы 

можете возразить: деньги в банке лежат и приносят прибыль. Правда, че-

рез год я могу получить 750 грн., если вложу 625. А нам придется пора-

ботать, чтобы получить 800% прибыли за полгода. 

Получение прибыли в банке не 100%: банк может разориться, а 

наша замечательная продукция всегда востребована. 

Готова ли ты к таким доходам? Я рекомендую тебе попробовать эту 

схему, тогда ты почувствуешь прибыльность нашего бизнеса, сможешь 

показать прибыль своей семье, своим бизнес - партнерам и уверенно 

рассказывать на бизнес-интервью. Чуть не забыла о дополнительных 
подарках: это бонусы-сюрпризы, квартальные бонусы, спецпредложения. 

Желаю тебе правильно вкладывать деньги и получать не фиксированный 

процент, а тот доход, который ТЫ себе выбрала!                 Ольга Кравец                                                                                                                          
 

P.S   Исходя из моего анализа, я сделала вывод – главное не много работать, а лучше. 

Работа  должна быть эффективной. Самое ценное, чем мы все обладаем – это время! И 

важно не думать, что мы работаем, а действовать. Как сказала моя Коллега ЭВЛБГ из г. 

Минска Оксана Панькова: «Работа Консультанта – это непосредственный  контакт с те-

лом». Сколько контактов вы сделали по телефону, сколько индивидуальных встреч у вас 

было, сколько классов и бизнес-интервью вы провели – это и будет считаться работой, 

все остальное, вы только думаете, что работаете. И так становится тяжело от этих дум.., 

что нам кажется, что мы устали от работы! 

В продаже с 1 февраля: 

Ограниченная коллекция: 

Компактные тени для глаз 

Mary Kay
®
 (Ягодное Суфле: 

Крем-брюле:  цена 160 грн). 

Две комбинации, в каждой – 

четыре ярких модных оттенка 

минеральных теней!  

 

 
 

Специальные предложения: 
 

В продаже с 1 по 15 февраля: 

В честь дня Святого 

Валентина.  

Специальное предложение 

«Влюбленная идиллия» 

(цена 380 грн). Состав: Маска 

TimeWise, улучшающая цвет 

лица, Увлажняющая маска-

гель TimeWise+ Пена для 

бритья MKMen 

+ 

 

 
Сделайте подарок себе и 

своему любимому 

мужчине! 

 

 «Ваш индивидуальный 

образ» (цена 310 грн). 

Приобретая один из оттенков 

Блеска для губ NouriShine 

Plus, один из оттенков 

Механического карандаша 

для , Карандаш для контура 

губ и упругости кожи, 

дополнительно вы получаете 

Футляр для Губной помады и 

Блеска для губ.  

+ 

 

 



Зимний уход за лицом. 
                   

  Один и тот же уход за кожей зимой и летом? Ни в коем случае! Чтобы 

кожа не страдала зимой от неподходящего ухода, нужно скорректировать 

уход за ней. Как? Сейчас посмотрим. 

  Основной признак наступающей зимы – низкая температура воздуха и 

мороз. Для кожи это очень опасно: пониженные температуры испаряют 

влагу из кожи, вызывая ее сухость, покраснение и стянутость. 

   А если еще и ветер поднимается – то кожа начинает шелушиться, теряя 

влагу еще в больших объемах, появляются микротрещинки. 

  Еще одна напасть зимы: ветер в сочетании с мелкими колючими снежин-

ками: они вызывают микроскопические повреждения кожи, что, естест-

венно, никак не способствует ее красоте.  

  Не менее опасны и перепады температуры при входе в помещение и вы-

ходе на улицу: это повышенная нагрузка на капилляры, что может вызвать 

покраснение кожи и нарушение микрокровообращения.  

  Со всеми этими факторами можно бороться с помощью переезда в теп-

лые края, но поскольку не всем такое доступно, найдены методы защиты 

кожи. 

 

С приходом зимы меняется тип кожи: она становится суше и чувствитель-

нее. Поэтому средства для очистки лица стоит выбирать более мягкие -

Очищающее. средство Тайм Вайс для сухой кожи ( ц.150 грн), Мягкий 

очищающий крем 1 (ц.110 грн); тоники  - безалкогольные – Увлажняющий 

тоник 1 (ц.110 грн) 

 

  Отличие Зимнего крема от обычного – в содержании жиров, восков, ма-

сел, витаминов. Все эти компоненты защищают кожу и от мороза, и от пе-

репадов температур :Максимально увлажняющий крем Тайм Вайс для су-

хой кожи (ц.200 грн.), Увлажняющий жирный крем 1 (ц. 140 грн). 

«Крем рекомендуется наносить за полчаса до выхода на улицу. Ночной 

крем должен быть более плотным и питательным, чтобы полностью вос-

становить поврежденную за день кожу» : Улучшенный увлажняющий об-

новляющий питательный крем (ц.150грн)* .Интенсивно увлажняющий 

крем для сухой кожи лица (ц. 170 грн).* 

 

 Еще  одно средство в зимнем арсенале – Специальный защитный крем:  

Экстраувлажняющий ночной крем (ц.100 грн.)*.  Этот крем особенно ак-

туален, если у Вас очень сухая кожа или если на улице очень сильный мо-

роз. Также  полезен для детских щечек в холодную погоду. Наносится не-

посредственно перед выходом на улицу  или на ночь. 

 

   Как бы то не было, больше всего страдают зимой губы: чтобы они не 

загрубели и не обветрились, нужно купить специальный Бальзам для губ 

(ц. 80 грн)*, 

или  карандаш-стик для контура губ и упругости кожи 

TimeWise®(ц.110грн)* 

     А какая декоративная косметика необходима нам зимой? 

  Тональные кремы и пудры  - наши союзники: они создают дополнитель-

ный защитный слой на коже. Мы выбираем на зиму тональные основы под 

макияж для сухого и нормального типа кожи,  что касается оттенков - 

зимними считаются более светлые тона, матовые и мерцающие.  

  

  Это были основные рекомендации по уходу за собой в зимний период. И 

если руки мы можем спрятать в перчатках, а голову – в теплой шапке, то 

лицо все еще остается наиболее подвержено зимнему воздействию, поэто-

му усилия по уходу нужно сосредоточить именно на нем. 

 

**ДДооппооллннииттееллььннааяя    

ииннффооррммаацциияя::  
Интенсивно увлажняющий крем для 

сухой кожи лица 

Intense Moisturizing Cream, 51 g.  

Этот нежно-розовый Крем идеально под-

ходит для сухой кожи лица и шеи. Он по-

могает достичь оптимального баланса ув-

лажненности для сухой кожи и поддержи-

вает его на протяжении 10 часов. Богатая 

формула Крема, включающая в себя мор-

ские экстракты, витамин Е и минеральные 

вещества (цинк, медь и магний), подарит 

вашей коже сияние и невероятное ощуще-

ние нежности. 170  грн.* 

 

Улучшенный увлажняющий обновляю-

щий питательный крем Advanced Mois-

ture Renewal Treatment Cream, 70 g.  

Нежный, легкий, шелковистый крем. Со-

держит липосомы, которые способствуют 

проникновению влаги в кожу. Пополняет 

ценные межклеточные липиды, укрепляет 

естественную способность кожи удержи-

вать влагу. Формирует защитный слой, 

препятствующий испарению влаги. Делает 

кожу более упругой и эластичной. 150 

грн.* 

 

 Экстраувлажняющий ночной крем Extra 

Emollient Night Cream, 60 g. 

Жирный полупрозрачный увлажняющий 

крем розового цвета. Разработан специаль-

но для очень сухой кожи. Создает защит-

ный слой, предотвращающий потерю вла-

ги, повышает эластичность кожи. Поддер-

живает естественный биологический ба-

ланс веществ в коже, восстанавливает ба-

ланс естественной влаги на ее сухих участ-

ках. Великолепно смягчает также и сухую 

кожу на локтях, коленях и ступнях. 100 

грн.* 

 

Карандаш-стик для контура губ и упру-

гости кожи TimeWise® Age-Fighting Lip 

Primer, 1,6 g. 

Карандаш-стик для контура губ и упруго-

сти кожи  предотвращает появление мор-

щинок на губах и вокруг них и разглажива-

ет уже имеющиеся морщинки. Специаль-

ные микросферы, входящие в состав фор-

мулы Карандаша-стика, отражают свет, 

благодаря чему мелкие морщинки в облас-

ти вокруг губ становятся менее заметными. 

Создает прозрачный барьер для Губной 

помады и Блеска для губ. 110  грн.* 

 

 Бальзам для губ Satin Lips 

Бальзам формирует защитный барьер, пре-

пятствующий испарению влаги, и увлаж-

няет ваши губы в течение 6 часов. Кожа 

становится более упругой, мягкой и эла-

стичной. Содержит специальный комплекс 

ингредиентов, включая керамиды и произ-

водные витаминов А и Е. 80  грн.* 
 



 Уход за губами в Зимний период. 

 

Если рассмотреть поверхность губ под микроскопом, то она имеет неровную по-

верхность – в форме синусоиды. С возрастом кожа губ теряет эластичность, и эта 

неровная поверхность проявляется в форме морщинок вокруг губ.  Поэтому уход 

за губами это профилактика возрастных изменений в этой области. Использова-

ния системы «Бархатные губки»  - это профилактика герпеса, устранение сухости 

и растрескивание губ. 

Система  ухода за губами 

1.     Очищаем кожу губ Обезжиренным средством для снятия косметики ежедневно. 

2.     Отшелушиваем ороговевший слой клеток с помощью Маски для губ (2-3 раза 

в неделю). Массирующими движениями наносим маску в течение 1-2 минут до 

момента скатывания с поверхности губ ороговевших клеточек, затем вытираем 

поверхность губ мокрым ватным диском. 

3.     Увлажняем поверхность губ с помощью Бальзама для губ 

Утром: По контуру и за контур губ нанести средство для губ «Таймвайз», а затем 

нанести цветной карандаш и губную помаду 

  Теперь сделаем так, что при помощи макияжа губ мы  с нашего лица уберем лет 

5. С возрастом наши губы теряют объем, контур становиться не четким, вокруг 

губ появляются морщинки. Это правда, но не о нас! У нас есть чудодейственное 

средство, клиенты называют его «Волшебной палочкой». Средство «Таймвайз» – 

стик для губ, великолепно ухаживает за губами, заполняет мелкие морщинки, 

придает губам объем, а карандаш на него ложится ровно, четкой линией, и помада 

не растекается!!!!        

Выбираем помаду: Качество  губной помады в первую очередь определяется красителем. 

В дешевой помаде используется для рыжих оттенков – сурик, для розово-красных 

– киноварь или тяжелые металлы. Это страшные яды!  А вы знаете, что женщина, 

за всю жизнь съедает40 кг губной помады и 12 кг  «скармливает» мужчинам. А 

потом удивляемся, что мужчина в 40 лет импотент или облысел. Не покупайте 

дорогостоящий яд, съешьте на тощяк три тюбика дешевой помады.    

    Потому что в помаду за 20-30 гривен   Вам никто,  не положит дорогостоящие 

минеральные пигменты или кармин. Никто!!! Потому, что кармин – это дорого-

стоящий краситель. Пигмент «кармин» получают из насекомых, которые называ-

ются  кошениль. Бразилия наладила производство этого насекомого, и они полу-

чают на своих плантациях до пяти поколений в год. Самки – они красного цвета, 

перед кладкой яиц собираются в кучку на кактусах, их соскабливают, высушива-

ют и получается дорогостоящий пигмент - кармин, который дает все оттенки 

красного цвета: от ярко-красного до бледно-розового. Во-первых: он очень, очень 

стойкий, совершенно безвредный. Бразилия торгует кармином, получает взамен 

золото. Как вы думаете: Сколько может стоить такая помада???  А минеральные 

пигменты, кармин которые использует Мэри Кэй в своих помадах – используются 

в фармацевтике для лечения язв и заболеваний желудка, а в пищевой промыш-

ленности – для придания розового цвета сосисочкам и колбаскам! Вот поэтому, 

нашу помаду «Mary Kay»  за бесценок не продают!!!! 
 

Дополнительная справка:  Кармин (кошениль) 
Кармин (кошениль) (E 120), – Натуральный Краситель  используется в мясоперерабатывающих и 

рыбо перерабатывающих производствах, в молочной промышленности,  в производстве ароматизи-

рованных вин, шипучих напитков, в производстве соусов, кетчупов, а так же в производстве конди-
терских и выпечных изделий.  
 

 P.S. Однажды мои коллеги рассказали историю про наши помады У их знакомой 

женщины рак губы, что  сподвигло ее сдать помады которыми она пользовалась, 

на анализ. Результат таков - концерагенные вещества оказались абсолютно во 

всех кроме помады от компании МК вот вам и страшилки из нашей жизни и так я 

думаю очень во многих аспектах полагаемся на авось,  а этого делать не стоит. 

 Спасибо компании за нашу помаду с  кармином. 
P.P.S 16 января наша Компания выпустила новую коллекцию блесков для губ, с еще более 

усовершенственной формулой и с еще большим количеством ухаживающих компонентов.  

Специальное предложение 

«Коллекция Thinking of 

You®» (цена 610 грн). Состав: 

Парфюмерная вода Thinking of 

You, Лосьон для тела с ароматом 

Thinking of You, Увлажняющий 

крем-гель для душа Thinking of 

You®, (НОВИНКА!) + Сухие 

духи-подвеска Thinking of 

You® (НОВИНКА!). 

 
 

Специальное предложение 

«MKMen» (цена 470 грн). 

Состав: Пена для бритья , 

Охлаждающий гель после 

бритья , Тонизирующий лосьон 

после бритья , Дезодорант-спрей 

для тела + Мужская 

косметичка. 

+ 

 

 
Сыворотка+С TimeWise

®
 по 

специальной цене 400 грн  + 

Пробники Крема для глаз с 

разгалаживающим эффектом с 

комплексом TimeWise® (1 

упаковка на 6 нанесений)! 

 

 

*Специальное предложение 

«TimeWise®»  (цена 530 грн) 

Состав: Увлажняющий и 

обновляющий тоник TimeWise, 

Очищающее средство «3-в-1», 

Максимально увлажняющий 

крем, повышающий упругость 

кожи + махровое полотенце для 

лица Mary Kay  ( 100% хлопок). 

 
 

 

 



                                  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 



Пять ступеней продаж 
Название 

ступени 

Цель Роль Инструмент 

1.Установление 

контакта 

P/S пока не прой-

дете эту сту-

пень, нет смысла 

переходить к 

следующей. 

Расположить человека, 

чтобы он готов был 

нас слушать и слышать 

Актер – естественный, ис-

кренний, эмоциональный, 

гибкий, яркий, привлека-

тельный, ухоженный, обая-

тельный, располагающий к 

себе, уверенный.  

Улыбка, искренние 

комплименты, гово-

рим не о себе. Ком-

плимент должен быть 

элегантным и акку-

ратным. 

П: Вы мне симпатичны. 

2. Сбор 

информации 

Выяснить потребности 

и цели человека, его 

ценности. 

Врач – внимательный, спо-

койный, понимающий, 

слушающий, входит в по-

ложение.  

Вопросы открытые, 

активное слушание.  

П: Что беспокоит? 

Как Вы представляе-

те идеальное состоя-

ние кожи?   

3. Презентация Перевести свойства 

товара в потребности 

для клиента 

Эксперт – компетентный, 

знающий, уверенный, энту-

зиаст своего дела, с горя-

щими глазами, отлично зна-

ет преимущества продукта, 

любит свое дело 

Все в наборах приго-

товлено заранее. По-

ложительные эмоции, 

аргументированность 

в легкой,  не давящей 

форме, логичность. 

Перевод свойств това-

ра в выгоду для кли-

ента. 

П: Это Вам позволит; 

это Вам даст… 

4. Возражения Понять истинную при-

чину  и трансформиро-

вать ее в желание 

Психолог – не спорит, не 

обижается, слушает и отве-

чает только на заданные во-

просы 

Вежлив и внимателен. 

П: Вы правы. Я Вас 

понимаю. Вам понра-

вилось? Вам это 

нужно? Что смуща-

ет? 

5. Завершение 

сделки 

Вывести на конкретное 

решение 

Продавец – четкий и кон-

кретный. Клиент может 

только с Вашей помощью 

понять, что ему  нужно 

Чековая книжка. По-

зитив и искусство 

планирования. 

П: Ваш заказ, что 

еще?  

Женщины приходят в Мэри Кэй по разным причинам, а свою бездеятельность объясняют одной:  

Я для себя!!!! За текстом: Продавать не буду!! 

То есть. Пусть моя мама благополучно стареет!!! 

Пусть моя лучшая подруга мучается в поиске хорошей косметики и так всю жизнь не решит своих 

проблем с кожей. 

Пусть все мои коллеги по работе никогда не найдут роскошную себя с косметикой Мэри Кэй. Пусть 

мои одноклассники на встрече выпускников на много старше выглядят. 

Пусть мой лечащий врач получит ненужный подарок. 

Пусть попутчица в поезде, что поддержала в трудную минуту просто уйдет из моей жизни. Пусть 

все кто мне дорог, кого я люблю, с кем живу рядом, кто выручает и поддерживает меня по жизни. 

Пусть все успешно стареют!! 

Вам не кажется,что это высшее проявления эгоизма и те, кто говорит: «Я для себя»,- объявляют о 

своѐм эгоцентризме всему миру. Эгоист в нашем обществе - оскорбление. 

А добрые дела поднимают рейтинг личности в своѐм окружении.  (Е. Танасевич) 


